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Alles auf einen Blick.

Produkt
 Produkt: ERP

« Basis: Microsoft Dynamics 365 Business Central

« UnternehmensgroBe: Kleine und mittelstandische Unternehmen

« Branchen: Chemie, Pharma, Biotechnologie, Kosmetik, Lebensmittel, Medizintechnik

Die drei wichtigsten Vorteile:

« Automatisierung: Hierarchische Preis-
findung und Multi-Level Rabatte
Die Hierarchische Preisfindung und Multi-
Level Rabatte ermoglichen es, die
komplexen Vertragsbedingungen des
Handels in Business Central abzubilden.
Die Preise, die Sie mit Ihren Debitoren
verhandelt haben, werden in das Verkaufs-
dokument eingefugt - nicht der niedrigste
Preis.

- Ubersicht: Debitorenhierarchien und
Listungen
Mehrstufige Strukturen von Filialketten
und Einkaufsverbanden lassen sich mithilfe
von Debitorenhierarchien abbilden. Fur
jedes Hierarchielevel lassen sich Preise und
Rabatte definieren und Artikelsortimente
listen.

Vereinfachung: Provisions-/Bonus-
abrechnung

Es ist einfach moglich, nachtragliche
Rabatte zu berechnen und zu verbuchen,
wenn Kunden Umsatz- oder Absatzziele in
einem Zeitraum erreichen. Ebensoist es
moglich, Verkaufsprovisionen abzurechnen
und zu verbuchen.
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Arbeitserleichterung mit
Debitorenhierarchien

Klassifizierung leicht gemacht: Um Kunden zu
klassifizieren, richten Sie Debitorenhierarchien
ein. DafUr teilen Sie beispielsweise Einkaufs-
verbande und Filialketten ein oder bilden die
Geschéaftsbereiche eines Konzerns ab. Bei
Bedarf konnen Sie diese Gliederungen auch
mehrstufig anlegen: Filialen in den einzel-

nen Regionen Deutschlands fassen Sie zum
Beispiel auf einem Hierarchielevel zusammen.
Regionale Einheiten kdnnen Sie einem
Deutschland-Level zuordnen, das Sie dann
wiederum einem Europa-Level mit anderen
Landern zuweisen.

Jeder Organisationseinheit kdnnen einzelne
Debitoren zugeordnet und fur jede Organi-
sation Konditionen, z. B. Preise und Rabatte,
eingerichtet werden. Diese Konditionen sind
far alle Debitoren in dieser Organisations-
einheit sowie fur die zugeordneten Ebenen
darunter gultig. Das gilt auch fur Listungen und
Sortimente, bei denen Sie in unteren Leveln
Ausnahmen definieren konnen.

Hierarchische Preisfindung

Die Hierarchische Preisfindung ist eine
Ermittlung von Verkaufspreisen aus Stamm-
daten Gber mehrere Stufen hinweg. Entgegen
der Standard-Preisfindung von Microsoft
Dynamics 365 Business Central, findet die
Hierarchische Preisfindung nicht den niedrig-
sten Preis fUr einen Artikel, sondern genau den
Preis, der fUr den Kunden verhandelt wurde.
Die Ermittlung der Verkaufspreise verlauft
entlang der folgenden Reihenfolge, von der
spezifischsten Vereinbarung zur allgemeinsten:
Kampagne, Debitor, Debitorenpreisgruppe,
Debitorenhierarchie, Alle Debitoren, Verkaufs-
preis auf Artikelkarte. Sobald in der Reihenfolge
ein Preis gefunden wird, wird dann auch auto-
matisch dieser Preis verwendet. So ist sicher-
gestellt, dass immer der Preis verwendet wird,
den Sie mit Ihnrem Kunden vereinbart haben

- selbst wenn der Preis auf der Artikelkarte
niedriger ist.

Einfachere Abwicklung
von Naturalrabatten

Wickeln Sie Inre Naturalrabatte ab: Dabei
handelt es sich nicht um einen Preisnachlass
(Barrabatt), sondern um eine Lieferung von
zusatzlichen, kostenfreien Waren - unabhangig
davon, ob es um eine Mehrmenge vom gleichen
oder um einen anderen Artikel handelt.
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Debitorenhierarchie Zuordnung

Zeilenrabatte und Zeilenrabattdetails
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Mehr Moglichkeiten mit
mehrstufigen Zeilen-
und Rechnungsrabatten

Richten Sie Rabatte auf Zeilenrabatt- und
Rechnungsrabatt-Ebene ein - und das sogar
mehrstufig. Sie definieren die Reihenfolge
der Stufen. AuBerdem konnen die zweite und
weitere Rabattzeilen den urspringlichen oder
den rabattierten Wert der vorherigen Zeile als
Basis verwenden. Die Ermittlung der Rabatte
folgt dem gleichen, hierarchischen Prinzip
wie die Ermittlung des Preises: von der spezi-
fischsten Vereinbarung zur allgemeinsten.

Faire Boni dank
Bonusabrechnung

Ein Kunde hat in einer Periode ein definiertes
Umsatz- oder Absatzziel erreicht? Mit der
Bonusabrechnung gewahren Sie einen
nachtraglichen Rabatt basierend auf dem
Mengenabsatz oder dem monetaren Umsatz.
Bei der Berechnung werden Rechnungen,
Gutschriften, Zeilen- und Rechnungsrabatte

berdcksichtigt. Als Bonusempfanger konnen Sie
sowohl den eigentlichen als auch einen anderen

Debitor wahlen.

Automatische Berechnung
von Zu- und Abschlagen

Das Einfagen und die Berechnung von Auf- und
Abschlagen im Kundenauftrag sind aufwandig?
Automatisieren Sie es basierend auf der Beleg-
summe. Bei Bedarf konnen Sie die Funktion-
alitat auch um die Lieferbedingung erweitern,
beispielsweise, um das Einflgen von Frachtzu-
schlagen abzubilden.

Exakte Ertrage mit der
Provisionsabrechnung

Provisionen fur AuBendienstmitarbeiter,
Vertriebsagenturen oder Debitoren - alll

diese berechnen und verbuchen Sie mit der
Provisionsabrechnung. Dabei ist es moglich,
Provisionen sowohl anhand von Mengen als
auch von Umsatzen zu ermitteln. Die Provisionen
konnen prozentual, pro Artikeleinheit oder als
Fixbetrag eingerichtet und in eine Staffel einge-
bettet werden.
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Bonussatze

Verkaufsauftrag: Rechnungsrabattdetails
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Provisionsabrechnung
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Richten Sie Ampelregeln
fur Tabellen ein

Rot, gelb, grin - das Ampel-Prinzip ist bekannt.

In der Base App nutzen Sie die Farben, um Ihre
Arbeit mit optischer Unterstutzung zu erleich-
tern. Ampel- Regeln, die anhand von Werten
die Bilder verandern, definieren Sie selbst. So
legen Sie beispielsweise fest, dass vollstandig
ausgelieferte Verkaufsauftrage grun, nicht
gelieferte rot angezeigt werden. Sie wahlen die
Regeln in den Listenansichten aus und konnen
Datensatze so hervorheben.

Die Ampelregeln kdnnen Sie fur folgende
Tabellen einrichten:

« Artikel

« Kreditoren

« Debitoren

- Bestandsliste

« Einkaufszeilen

« Verkaufszeilen

Richten Sie Textbausteine ein

Ob far Stammdaten, Einkaufs- oder Verkaufs-
belege: Ihre Textbausteine legen Sie fur
Kreditoren, Debitoren, Sachkonten, Artikel und
Ressourcen fest. Automatische Ubernahme

in die Ein- und Verkaufsbelege? Selbstver-
standlich. Fur noch mehr Nutzen verwenden
Sie Ihre Textbausteine in weiteren Yaveon

Apps, zum Beispiel Research and Development,

Warehouse Management, Sales & Purchase
sowie Quality Assurance.

Richten Sie Merkmals-
stammdaten ein

Einem Artikel kobnnen Sie Merkmale mit kon-
kretem Merkmalswert zuordnen. AuBerdem
richten Sie Merkmale ein, deren Wert uber

eine Formel auf Basis der Merkmalswerte von
anderen Merkmalen berechnet wird. Sie wollen
Artikel mit bestimmten Merkmalen suchen? Das
geht ganz einfach Uber die Merkmalssuche.
Eine Artikelliste filtern Sie so, dass nur die
Artikel anzeigt werden, die dem Kriterium ent-
sprechen. FUr noch mehr Nutzen kombinieren
Sie die Funktion mit weiteren Yaveon Apps, zum
Beispiel Quality Assurance und Manufacturing.



Textbausteine einrichten

Bestandsliste mit Ampelregeln
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Richten Sie ein Corporate
Design fur ihre Dokumente ein

Weil Sie wissen, welches Layout am besten
zu Ihnen passt, wahlen Sie es selbst aus und
wenden es auf verschiedene Einkaufs-, Ver-
kaufs- sowie Umlagerungsbelege an.

Den bearbeiteten Beleg benotigen Sie in einer
anderen Sprache? Kein Problem. Wahlen Sie
einfach aus den Sprachen, die den Labels

far Felder und Spalten hinterlegt sind und
erganzen Sie Beleg- sowie Feldnamen. Ein
Klick und schon ist der fertige Beleg bereit. Um
Informationen zu erganzen, wahlen Sie ein-
fach, welche Spalten und Felder auf dem Beleg
angedruckt werden sollen.

Ihnen gefallt die Reihenfolge der Spalten
nicht? Dann verandern Sie diese einfach nach
Ihren eigenen Vorstellungen. Fur noch mehr
Nutzen erweitern Sie die Funktion fur weitere
Yaveon Apps, zum Beispiel Trade, HazMat
Connect, Warehouse Management, Manu-
facturing und Lot Management.

)

Verschaffen Sie sich Uberblick
mit der Bestandsliste

Mit der Bestandsliste haben Sie jederzeit eine
Ubersicht Gber den aktuellen Lagerbestand -

naturlich sortiert nach Artikel, Charge, Lager-

ort sowie Lagerplatz.

Sie wlnschen sich einen aktuellen Stand zu
lhren Bestanden? Den bekommen Sie, denn
alle Informationen zu Ihren Bestanden befin-
den sich an einem Ort und werden mit jeder
Buchung automatisch aktualisiert: lhre Infor-
mationszentrale fUr Lagerleiter, Sachbearbe-
iter und Produktionsplaner.

Far noch mehr Nutzen fagen weitere Yaveon
Apps Spalten hinzu, zum Beispiel Lot Manage-
ment, Warehouse Management, Manufacturing
und HazMat Connect.

Erweitern Sie das
Berechtigungsmanagement
von Microsoft Dynamics 365
Business Central

Sie wollen Ihre Berechtigungssatze im
System zusammenfassen und auBerdem
spezielle Rechte ausschlieBen konnen? Die
Berechtigungssatzverwaltung macht es
moglich.



Corporate Design Belege Einrichtung

Berechtigungssatzverwaltung
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+49 (931) 46555-0
info@yaveon.de Follow us
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